
Servicios Profesionales de Prospección Corporativa
CONECTAMOS
SU EMPRESA
A LOS MEJORES
CLIENTES DE
SU MERCADO

Internacional



ESPECIALISTA
EN PROSPECCIÓN 
CORPORATIVA

Ofrecemos una estructura completa, 
colaborativa y diversa para hacer que
tu empresa  sea conocida por los mejores 
clientes potenciales de tu mercado.

Ofrecemos una solución integral y eficaz
Para generación de leads cualificados en B2B.

Equipos

Sistemas

Administración

Procesos
Programación
de reuniones

Reuniones calificadas programadas con 
empresas que tienen el potencial de 
comprar sus productos y servicios 
(clientes potenciales comprometidos)

Cables de 
calefacción

Flujo continuo de oportunidades 
generadas por la prospección, 
donde el lead puede resultar en 
negocios potenciales

Pruebas de 
nicho

Medición del interés de la solución 
ofrecida a diferentes nichos de 
mercado

Mayor 
penetración
de mercado

Visibilidad por parte de empresas 
que antes desconocían su marca, 
aportando nuevas oportunidades de 
soluciones

Optimización
el tiempo de tu 

equipo

Los ejecutivos de su negocio pueden 
dedicarse a otras tareas como las 
relaciones con los clientes y el cierre 
de negocios.

RESULTADOS QUE TRABAJAN EN SINERGIA 
PARA EL ÉXITO DE SU NEGOCIO



Un equipo altamente cualificado para ofrecer a su 
empresa la mejor y más eficaz prospección

Ejecutivas de 
Prospección 

formadas en la 
Academia PaP

50
Y más de

Líderes de Equipes
Motivan y orientan a las Ejecutivas 
de Prospección.

Redacción B2B Pesquisa de mercado Analistas de TI y IA Instructores de la Academia PaP
Crean guiones y contenidos 

estratégicos para los clientes
Estudian e interpretan datos del mercado y 

tendencias
Gestionan y mantienen la infraestructura 

tecnológica de las campañas
Capacitación continua de todos los 

colaboradores

Jefe de Operaciones
Jussara Tozaki - 20 años de 
experiencia en campañas B2B



Nuestros ejecutivos de prospección están 
preparados para hablar de su empresa a los 
mejores clientes del mercado

Fomentamos la participación en 
nuestro personal, mujeres 

mayores de 40 años y con 
niños pequeños, ya que 

impartimos formación intensiva y 
trabajo 100% remoto. 

De esta manera garantizamos una 
mayor calidad de vida y una mejor 

gestión del tiempo y  energía.
Al estar con los niños, en la 
comodidad y seguridad de sus 

hogares, el tiempo dedicado al 
trabajo es mucho más 

provechoso.

MUJERES



Llegamos a toda la cadena de suministro global
Despertar interés en su solución
en toda la cadena de distribución en los principales mercados 
internacionales

Su empresa

Importadores

Grandes 
Distribuidores

Minoristas

Mayoristas
Locales

Mayoristas

Clientes B2B Finales 
Locales

Consumidores
(gente)



Prospectamos en los 
principales 74 países 
del mundo, que 
representan el 92% del 
PIB mundial



Uno de nuestros mayores diferenciales es el análisis de 
mercado para la elaboración de una estrategia de 
prospección asertiva.

Análisis de los macroentornos de los 
países más relevantes y verificación de 
condiciones y barreras arancelarias

Identificación de los mejores 
segmentos importadores en los países 
objetivo

PaP trabaja en estrecha colaboración 
con las bases de datos 

comerciales más grandes y 
prestigiosas del mundo, con lo 
mejor de la tecnología B2B actual.

Identificación de países con mayor 
potencial para importar el producto y 
los volúmenes comercializados

Muestra de empresas con potencial 
importador
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Y para prospectar las mejores empresas, contamos 
con analistas de mercado experimentados y herramientas 
de minería de datos de contacto en las empresas objetivo.

Herramientas Avanzadas e 
inteligencia artificial para la 
investigación de datos

Acceso a bases de datos oficiales
de empresas registradas en
cada país

Plataformas de búsqueda y 
segmentación de datos con más de 
175 filtros de búsqueda

Datos de tomadores de 
decisiones de empresas 
activas y abiertas actualizados por 
nuestro equipo

Con el método de minería de datos patentado, su campaña tendrá clientes potenciales 
mejor calificados para alimentar las cadencias de prospección de clientes
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La comunicación se elabora con 

guiones de acercamiento y 

calentamiento elaborados por 

redactores profesionales, que utilizan 

las mejores técnicas de comunicación 

para abrir las puertas de su mercado.

▪ llamada telefonica de prospeccion

▪ Soporte de información

▪ Email de prospección previa a la recepcionista

▪ Email de prospección previa para socios

▪ Email de envío no solicitado

Scripts de enfoque 

▪ Email de envío solicitado

▪ Seguir llamada telefonica

Scripts de compromiso

▪ Correo electrónico directo

▪ Email con tema en el valor proporcionado

▪ Email con el tema del desafío

▪ Correo electrónico temático en casos

▪ Email con tema en los diferenciales

▪ Correo electrónico saliente

Scripts de calefacción
Follow up

▪ Opciones de programación

▪ Nota informativa previa a la reserva

▪ Email de confirmación de la cita

▪ Email de confirmación en el día anterior a la 

reunión

▪ Reprogramación

Scripts de Planificación
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Diagrama de flujo de implementación simplificado

ABM: Account-Based Marketing
CDP: Client Data Platform
CRM: Customer Relationship Management
DMP: Data Management Platform
DSP: Demand Side Platform
MAP: Mapeo y Geolocalización
MDM: Master Data Management



A través de nuestro proceso de acercamiento y compromiso, evaluamos y mapeamos 

cada prospecto en la lista hasta que llegamos a la cita de una reunión.

Aproximación 
e intento de 

aproximación 

#1
Inicio del 

enfoque de 
un prospecto

Aproximación 
e intento de 

aproximación 

#2

Aproximación 
e intento de 

aproximación 

#3

Aproximación 
e intento de 

aproximación 

#N

SíNo
Prospect se 
descarga de 

CRM

Se envía 
material de 

presentación
Follow up’s

Envío de 
materiales 

desde
refuerzo

¿El prospecto 
quiere la 
reunión?

SiNo

PROGRAMACIÓN DE REUNIONES

¿Está 
interesado
Prospect?



100 100 100 100100

4
Reuniones

5
Reuniones

6
Reuniones

7
Reuniones

3
Reuniones

225
continuar 

trabajando en el 
mes siguiente

195
continuar 

trabajando en el 
mes siguiente

142
continuar 

trabajando en el 
mes siguiente

77
continuar 

trabajando en el 
mes siguiente

Cada mes, nos acercamos a un volumen de nuevas empresas en 
un esfuerzo continuo por abrir el mercado, ya que la mayoría de 
las empresas atendidas no responden de inmediato.

Al incluir nuestros procesos de seguimiento, el volumen de 
empresas en las que se trabaja aumenta considerablemente, al 
igual que el número de reuniones programadas.

100 177 242 295 325

5º
Mes

4º
Mes

3º
Mes

2º
Mes

1º
Mes

Nuevas

empresas

para abordar

20
no aceptaron

la oferta

40
no aceptaron

la oferta

60
no aceptaron

la oferta

90
no aceptaron

la oferta

30
no aceptaron

la oferta

Números ilustrativos



Como resultado, logramos números 
impactantes en nuestro trabajo de 
prospección b2b

Leads
comprometidos

Promedios ponderados de los proyectos 
de prospección realizados por PaP

Empresas dirigidas100

Reciben la oferta (68 a 92)
(Mínimo y máximo)79

31 Muestran interés (17 a 52)
(Mínimo y máximo)

8 Programar reunión (4 a 29)
(Mínimo y máximo)

5 Pide contacto en el futuro (2 a 11)
(Mínimo y máximo)

Leads Interesados

De cada 100 empresas 
abordadas, en campañas con 6 
meses de maduración, el 
promedio ponderado obtenido 
fue de 13 leads comprometidos, 
de estos, 8 solicitaron una 
reunión y 5 pidieron un contacto 
futuro para una reunión.

Leads Potenciais



Misma oferta
de compromiso puede

obtener respuestas
diferente dependiendo de

del segmento

Interesados
100%

Leads 
calificados

45%

Reuniones
27%

Interesados
100%

Leads  
calificados

75%

Reuniones
55%

CAMPAÑA
SEGMENTO A

Ejemplo: Grandes industrias 
ubicadas en Italia en el 

segmento de la metalurgia

CAMPAÑA
SEGMENTO B
Ejemplo: Grandes industrias 
ubicadas en Francia en el 
segmento de muebles



Todos los resultados de la campaña de 

prospección se presentan en un único  informe 

semanal y evaluación periódica.

TRANSPARENCIA

• Vista granular, por actividad y 
tiempo medio de conexión

• Vista detallada del ciclo medio de 
prospección

Resultados agregados 
por período

CRM de última generación para 
que pueda realizar un seguimiento de 

los resultados en tiempo real



Todos os resultados da campanha de prospecção 

são apresentados em um único extrato, através de 

relatório semanal e avaliação periódica.

TRANSPARÊNCIA

Periodicamente, você e a 

líder de equipe avaliam os 

resultados e conversam 

sobre  iniciativas de 

otimização de sua 

campanha de prospecção.

• Visão granular, por atividade e 
tempo médio de ligação

• Visão detalhada do ciclo de 
prospecção médio

Resultados agregados 
por período.

CRMs de última geração para 
que você  possa acompanhar os 
resultados em tempo real

Inversiones asignadas

Resultados obtenidos

Actividades realizadas

Extracto detallado con 
leads interesados y 
leads comprometidos 
(reunión)

Periódicamente, usted y 
el líder del equipo 
evalúan los resultados y 
hablan sobre iniciativas 
de optimización para su 
campaña de prospección.

Los datos y cifras de este 
informe son ilustrativos



Cada campaña de expansión del mercado conlleva riesgos inherentes. En PaP 

contamos con procesos de monitoreo y mecanismos de mitigación para 

lograr los mejores resultados

1ª mitigación
de riesgos

Posibles razones: 

Elección del nicho saturado 

de oferta, propuesta difusa, 

sin diferenciales o defectos en 

el enfoque

Mitigación: 

Monitoreamos diariamente 

los indicadores de 

desempeño y actuamos para 

alinear el proyecto, 

proponiendo cambios al 

cliente, cambiando de 

prospector ejecutivo (si es 

necesario), sugiriendo nueva 

estrategia, otro nicho, 

adaptación de guiones, 

nuevos productos, etc.

Los clientes 

potenciales no 

solicitan reuniones

2ª mitigación
de riesgos

Posibles razones: 

Calificación ineficaz o 

preparación inadecuada 

para llevar a cabo reuniones

Mitigación: 

Con el feedback de nuestros 

clientes ajustamos el 

proceso de cualificación y/o 

el propio cliente, con el 

tiempo, se vuelve cada vez 

más eficiente en sus 

presentaciones de 

conversión

Las reuniones 

programadas no son 

fructíferas

3ª mitigación
de riesgos

Posibles razones: 

Ciclo de ventas superior a las

expectativas o propuestas

poco competitivas

Mitigación: 

Nuestro cliente puede ajustar 

su oferta para reducir la 

fricción de entrada y con 

retroalimentación también 

podemos ajustar el nicho de 

mercado para aquellos 

menos competitivos

Las reuniones son buenas, 

pero las propuestas no se 

convierten en negocios

4ª mitigación
de riesgos

Posibles razones: 

El nicho elegido es muy 

adherente a la oferta y / o la 

capacidad de entrega está por 

debajo de la demanda creada

Mitigación: 

Podemos suspender la 

cobertura de nuevas 

prospecciones, manteniendo 

solo el calentamiento de los 

clientes potenciales existentes o 

incluso suspender la 

prospección, por completo.

El volumen de reuniones y/o 

negocios excede la capacidad de 

procesamiento de nuestros clientes
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Visita papsolutions.com.br/es/cases-pap/
y conozca más sobre nuestros casos

Algunos de los clientes que confían en nuestra metodología

MultinacionalStartups y empresas tradicionales

https://www.papsolutions.com.br/es/cases-pap/


Y descubra lo que 
podemos hacer para 
expandir su negocio a 
nivel mundial.

Email: 
operacoes@papsolutions.com.br

Teléfono: 
+55 11 4196-3572 
(Lunes hasta Viernes de 9 a 18h) 

Site: 
www.papsolutions.com.br/es/exportacao/

Blog: 
pap.pub/blog

Instagram:
@pap.solutions

Dirección: 
Calçada Antares, 264 - Centro de Apoio II 
Alphaville - Santana de Parnaíba/SP 
CEP: 06541-065 - Brasil

Haga clic aquí y 
programe en línea 
ahora mismo con un 
consultor especializado. 

mailto:operacoes@papsolutions.com.br
https://www.papsolutions.com.br/es/exportacao/
https://www.papsolutions.com.br/blog/
https://www.papsolutions.com.br/es/contato/
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